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Dia Livre de Impostos foi Saiba mais sobre os novos
realizado em maio pela servigos para associados:
CDL Jovem Volta Redonda Curso Comeércio Facil,

Plataforma de Inteligéncia
Artificial e Consulta

Contabil e de
s Contratacao

Vamos vestir a camisa
da solidariedade!

EM RITMO DE

COPA DO
MUNDO

No dia 21/06, a CDL Volta Redonda vai entrar em campo
com mais um grande evento: a Feijoada Amigo Solidario.



CONSULTA
CONTABIL

com Viviane Santos

CONSULTA DE |
CONTRATAGAO

com Veronica Maranhao
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SARIAL |

com Lizandro Zerbone

CONSULTA . 8
DE MARKETING

com Davi Tedesco

com Bruno Chio Reserve o seu horario:

(24) 99880-7007

APOIO ESPECIALIZADO PARA FORTALECER

NEGOCIOS, IMPULSIONAR EMPREENDEDORES C D L
E CONTRIBUIR PARA UM COMERCIO
CADA VEZ MAIS FORTE. A \/olta Redonda



PALAVRA DO PRESIDENTE

Preparados para o
segundo semestre

de 2026?

segundo semestre de 2026 se desenha com
perspectivas moderadas, porém positivas para a
economia brasileira. As projecdes mais recentes
apontam crescimento do Produto Interno Bruto (PIB)
entre cerca de 1,6% e 1,9%, com alguns cenarios
chegando préximos a 2%, refletindo um ambiente de
estabilidade, ainda que com desafios externos e
internos. Trata-se de um cendrio que exige atencao,
planejamento e, sobretudo, estratégia por parte do
comércio.

E justamente nesse contexto que o segundo
semestre ganha protagonismo. Datas de grande
relevancia para o varejo, como o Dia dos Pais, Dia das
Criancas, Black Friday e o Natal, além das tradicionais
confraternizacdes de final de ano, representam
oportunidades reais de impulsionar as vendas e
fortalecer o relacionamento com os clientes.

No entanto, o comportamento do consumidor
mudou. Mais conectado, exigente e seletivo, ele transita
com naturalidade entre o digital e o fisico. Por isso, o
comeércio precisa ir além da simples oferta de produtos: é
fundamental proporcionar experiéncias diferenciadas
nas lojas fisicas, criando ambientes atrativos,
atendimento qualificado e acbes que encantem o
cliente. O ponto de venda deve ser um espaco de
conexao.

Nesse processo, as redes sociais assumem
papel estratégico. Elas funcionam como uma ponte
entre o mundo digital e o fisico, sendo essenciais para
atrair o consumidor até a loja, divulgar promocoes,

[=] 4 [=]

fortalecer a marca e manter um relacionamento
constante com o publico.

A CDL Volta Redonda, atenta a esse cendrio,
mantém um calendario ativo de palestras, cursos,
consultas com especialistas sobre varios temas,
encontros empresariais e campanhas institucionais ao
longo do ano. Essas iniciativas sdo pensadas para apoiar
o empresario, trazendo conhecimento, tendéncias e
ferramentas que contribuem diretamente para o
aumento da competitividade e das vendas.

Reforcamos, também, a importancia de estar
associado. Fazer parte da CDL é teracesso aumarede de
servicos, parcerias estratégicas, capacitacdes e acoes
coletivas que fortalecem o comércio local e ampliam as
oportunidades de crescimento para cada empresa. Mais
do que nunca, é tempo de planejamento, inovacdo e
unido. O segundo semestre estd chegando — e com ele,
grandes oportunidades. Cabe a cada empresario estar
preparado para aproveita-las damelhor forma possivel.

Um 6timo segundo semestre a todos e
lembrem-se: Coragem e Ousadia ajudam na construcido
de um caminho mais sélido, de evolucao e crescimento.
Quem acredita, tem disposicao para mudar, transformar
e alcancar resultados positivos. Nao fica parado, sem
buscar solucées. O importante é dar o primeiro passo e
nao parar, levantar e enfrentar os desafios que a vida nos
traz diariamente, seja no campo profissional, no meio
empresarial, nas oscilacbes da economia ou na vida
pessoal. P

Fique por dentro das nossas novidades seguindo as nossas redes sociais.

-
- No Instagram, @cdlvoltaredonda e CDL Volta Redonda, no Facebook. Siga e curta nossas postagens.
E E aproveite a leitura da nossa Revista O LOJISTA, que também est4 disponivel em nosso site cdlvr.org.br.
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ESPACO CDL-VR/EVENTOS

Segunda edicao do ‘Bom Dia, Associado’
consolida encontro para conectar empresas

CDL Volta Redonda promoveu, no dia 07/05,
a segunda edicio do projeto “Bom Dia, Associado -
Conexdes que Geram Solucdes”, reunindo cerca de 70
associados, empreendedores e parceiros estratégicos
em seu auditério. O encontro teve como objetivo
fortalecer o networking, fomentar negdcios e
aproximar os associados dos servicos e beneficios
oferecidos pela CDL-VR.

O evento comecou com um café da manha
especial, patrocinado pelo hospital H.FOA,
proporcionando um ambiente acolhedor e propicio
para a troca de experiéncias e geracdo de novas
oportunidades comerciais. A abertura foi conduzida
pelo presidente da CDL Volta Redonda, Giovane
Freitas Ferreira, que deu as boas-vindas aos
participantes e ressaltou o compromisso da entidade
com o desenvolvimento empresarial da cidade,
destacando a importancia da unido e das conexdes
para o fortalecimento do comércio local.

Giovane abriu o encontro falando sobre
como ter coragem e ousadia pode fazer a diferenca
todos os dias seja nos negdécios ou na vida pessoal,
ajudando nas tomadas de decisdes.

“Numa manha de uma quinta-feira, vocés
escolheram estar aqui, com foco em mostrar suas

Giovanne Ferreira, presidente da CDL-VR, durante a abertura do evento

empresas, ter essa troca de experiéncias. Esse passo
em querer se desenvolver ja é um ato de coragem,
porque sabemos o quanto é dificil deixar nossas
empresas, nossas tarefas do dia para participar de um
encontro empresarial, mas vocés ousaram em mudar a
rotina com coragem e estao aqui, buscando evoluir. E
evoluir faz parte desse processo de crescimento.
Estamos todos de parabéns em acreditarmos que
podemos vencer os desafios, em nos conectarmos
com propostas diferentes”, disse.

Ele ainda falou sobre o papel fundamental da
CDL de Volta Redonda em promover esse ambiente
de desenvolvimento das empresas. “A CDL tem
incentivado essa conexao e ousado em propor sempre
muitas acdes e servicos com muita coragem em
conectar empresas e pessoas. Obrigado a todos que
estiveram conosco nesta segunda edicao do Bom Dia,
Associado, um ambiente de crescimento conjunto,
troca de experiéncias e fortalecimento do comércio
local”, afirmou o presidente.

O evento também teve apoio de importantes
parceiros como o Sicoob Credirochas, UniFOA,
Hospital H.FOA, Grupo Arara, Kopenhagen, Decor
Rita Silvestre e Lumens LED, que contribuiram para a
realizacado da programacao e estrutura do encontro. P

Andrezza Medeiros, gerente do Sicoob CredRochas, falou
sobre os servigos oferecidos para associados da CDL-VR

Maio/Junho 26 | OLOJISTA| 05
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ESPACO CDL-VR/EVENTOS

Novos servicos foram apresentados
durante ‘Bom Dia, Associado’

urante a segunda edicdo do “Bom Dia,
Associado”, a gerente-executiva da CDL-VR, Lisandra
Storck, apresentou duas novidades, além dos
principais produtos, servicos e beneficios
disponibilizados pela entidade, mostrando como a
CDL Volta Redonda pode atuar diretamente no
fortalecimento e desenvolvimento das empresas
associadas. Agora, elas contam com a oportunidade
de realizar o curso Comércio Facil, Consulta Contabil,
Consulta de Contratacdo e uma Plataforma de
Inteligéncia Artificial.

“Estamos trabalhando para sempre oferecer
melhores servicos, suporte para o desenvolvimento
das empresas e promover a conexao nesse Nnovo
ambiente empresarial, profissional e que se
transforma a cada dia, passando por processos de
aprendizado, novas leis e tecnoldgico. A CDL estd
sempre em busca de parceiros que a ajude a criar
novos caminhos e, nesta segunda edicdo do Bom Dia,
Associado, estamos lancando mais quatro servicos. O
mais importante é que as empresas nos procure,
conheca o que temos para oferecer e estejam
presentes nos nossos eventos, nos sigam nas redes
sociais para ficar por dentro das novidades e fazer

A gerente-executiva da CDL-VR, Lisandra Storck, apresentou os novos servigos oferecidos aos associados.

parte desse novo mundo dos negdcios”, disse.
Outro momento de destaque foi a

apresentacdo das empresas presentes, representando
diversos segmentos da economia regional, desde
comércio, saude, educacao e construcdo civil até
tecnologia, marketing, gastronomia e servicos
especializados. A acao reforcou o propdésito do evento
de promover conexbes estratégicas entre
empresarios da cidade e regiao.

O “Bom Dia, Associado” também contou com
a participacao de parceiros e consultores convidados,
oferecendo atendimentos e orientacdes nas areas
empresarial, marketing, visual merchandising e
contabilidade, aproximando ainda mais os
empresarios de solucdes praticas para seus negdcios.

Ao final, todas as empresas participantes
receberam um Certificado de Boas-Vindas,
celebrando a integracao e fortalecimento da rede de
associados da CDL-VR. Com grande participacdo e
clima de integracio, a segunda edicdo do “Bom Dia,
Associado” ja se consolidou como mais uma
importante iniciativa da CDL-VR voltada ao
fortalecimento do comércio, geracdo de negdcios e
valorizacdo do associativismo. P

06| O LOJISTA | Maio/Junho 26
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ESPACO CDL-VR/EVENTOS

Empresas no "Bom Dia, Associado"

Eck@slLife

Eckoslife Tecnologia Verde

Empresa de consultoria ambiental que ajuda
negocios a se adequarem as normas, reduzirem impactos e
adotarem praticas sustentaveis.

@

ELOPLUS

CONTABILIDADE

Elo Contabilidade
Escritério de contabilidade, focado em atividades
contébeis, planejamento tributario, departamento fiscal e

trabalhista.

No.216

estidio
~
A
A

Estudio Casa216
Brechd. Transformamos roupas em oportunidades
para quem compra e para quem vende.

Hayashida

ELETRONICA

Hayashida Eletronica
Atua no ramo de manutencdo em SOM
PROFISSIONAL AUDIO.

BELA'\IISTA

HOTEL-ESCOLA

Hotel Escola Bela Vista

Nosso parceiro, que une todo o seu charme e
histéria na cidade do aco a um servico acolhedor e inovador,
ideal para eventos corporativos e estadias memoraveis dos
associados.

ELISANGELA

Moclm*

Elisangela Modas
Atua no ramo de moda, roupas e acessorios.

Energy Auto Pecas
Venda de auto pecas de qualidade.

GilJubinha
Espaco especializado em cortes, penteados e
magquiagens infantis.

L
-

HOSPI L

Hospital Viver Mais
Hospital Geral, oferecendo atendimento
humanizado e de qualidade.

O~

INFINITY SOLUGOES

SOLUGOES OF PAGAMENTO

Infinity
Solugdes financeiras de pagamento.

Maio/Junho 26 | O LOJISTA| 07



ESPACO CDL-VR/EVENTOS

Empresas no "Bom Dia, Associado"

{

Roupos & Colgodos

BRARINA LOMAR

lone Roupas e Calcados K LConsultoria Empresarial
Atua no ramo de moda, sendo especialistas em Estratégias de gestao, treinamentos e otimizacdo
calcados. de processos para crescimento sustentavel.

LOPES &
BARBOSA
ADVOGADOS
Kaizen Assessoria Financeira e Corretagem de Seguros Lopes & Barbosa Advogados
Planejamento de Protecao Financeira, Patrimonial Oferece solucdes juridicas inteligentes e
e Societdria. estratégicas para protecao, organizacdo e desenvolvimento
de negodcios.
7 %
M7 Solucées Mannas Perfumaria Cosméticos
Especialista e referéncia em rastreamento Comércio varejista de cosméticos, produtos de
veicular, telemetria e solucdes em informatica. perfumaria e de higiene.
+
: NUCLEO
TREINAMENTO PROFISSIONAL ENDO
GERENCIAL NA SAUDE ODONTOLOGIA
MCATreinamento Profissional Gerencial Nucleo Endo Odontologia
Empresa especializada em assessoria, consultoria Clinica de odontologia especializada e centro de
e treinamento para servicos de satude. formacao profissional.
OTICAS

< AVIADORF [>playlist

Oticas Aviador Playlist Personalizados
Oferece solucdes completas em salde visual, Oferece produtos corporativos personalizados,
unindo qualidade, estilo e atendimento personalizado. como camisas, brindes e kits de onboarding.

08| O LOJISTA | Maio/Junho 26



ESPACO CDL-VR/EVENTOS

Empresas no "Bom Dia, Associado"

uls

d/ﬁ Priorize Ry

DE TRAFEGO

Priorize ProsperaAgéncia de Trafego
Oferece solucdes de terceirizacdo administrativa e Trafego Pago estratégico alinhado com
financeira para empresas e empresarios. atendimento humanizado e proximo.

& consTruIr SILFx

BEIRA RIO MATERIAL DE CONSTRUCAO PARAFUSOS E FERRAMENTAS
Rede Construir Silfix Parafusos
Loja de materiais de construcao, oferecendo Especializada no fornecimento de ferragens,
materiais para obras e reformas. fixadores e solucdes industriais.

GRUPO tVﬁOSU'
SUPER® afiliada globo

CEREBRO
Super Cérebro TVRio Sul
Escola de treino Cerebral que atua em conjunto Parte de uma trajetoéria brilhante, que leva
comasaude e educacao. informacio e esta presente no dia a dia da nossa cidade e
regiao.

*
$ o
\-"I__R,-\II_IZl-'_--_\"lf WL H

ROJETOS 5

Viralize-se Marketing Digital WLH Construtora Civil
Empresa de marketing 360° que conecta Empresa especializada na area da construcao civil.
estratégia, criatividade e resultados.

YOUCAN

SPORTS

Yabi Arquitetura, Construcao & Interiores Youcan Sports
Realiza projetos, obras, reformas para ambientes Loja de artigos esportivos, focada na venda de
residéncias, comerciais, corporativos, hotéis e etc. calcados, vestuario e equipamentos de grandes marcas.

Maio/Junho 26 | OLOJISTA| 09



ESPACO CDL-VR/EVENTOS

Empresas no "Bom Dia, Associado"

D

ALVIMAR

I M OVEIS

AlvimarImoveis
Imobilidria especializada na venda, locacao e
administracdo deimoveis.

. AARARA

Arara
Possui trés servicos conectados - clinica, loja
fitness e cafeteria (que também serve almoco).

(X 4

,

ciderm
ESPECIALISTA EM CURATIVOS

Ciderm
Clinica especializada no tratamento de feridas e
realizacdo de curativos em geral.

Hoperarios
Cervejaria artesanal e brewpub (bar com producio
prépria), a empresa se destaca pela fabricacdo de chopps,

CONTABILIDADE

ESPECIALISTAS TRABALHANDO POR VOCE

CF Contabilidade
Transforma obrigacdes fiscais em clareza e
autonomia para empresarios.

Ja
Px
Anhanguera

Anhanguera
Cursos superiores acessiveis, EAD e capacitacao
profissional para equipes.

pizza

Bela Pizza
Rede de pizzaria artesanais produzidas no forno
alenha.

FORCA
)(~' MAxiMma

Colégio Forca Maxima
Unidade educacional da rede Forca Maxima,
focada na educacao infantil e ensino fundamental.

ADEMICON

Ademicon
Operadorade consoércio, crédito e investimentos.

¥sICOOB

Credirochas

Sicoob

Parceiro estratégico ha anos na CDL Volta
Redonda, oferecendo aos associados condicoes exclusivas
- tudo paraimpulsionar seus negdcios.

10| O LOJISTA | Maio/Junho 26



ESPACO CDL-VR/EVENTOS

Calendario do Ciclo de Palestras 2026

comecou com tema “Gestao das Emocoes”

“ CDL Volta Redonda deu inicio ao Calendario

do Ciclo de Palestras de 2026, com o tema “Gestao
das Emocdes”, com patrocinio do Sicoob Credirochas.
A palestra foi realizada no dia 14/04, ministrada pela
vice-presidente da CDL Jovem, Maria Marques
Bretas, que também é CEO do Grupo Radeane. O
evento foi realizado no auditério da entidade e reuniu
cerca de cem pessoas, entre associados, gestores e
colaboradores de empresas da regido. A abertura foi
realizada pelos diretores da CDL Jovem, Luis
Henrique Sao Thiago do Nascimento e Julio César
Madeiros de Oliveira.

Durante a palestra, Maria Marques destacou
a importancia do autoconhecimento e da inteligéncia
emocional no ambiente corporativo. “Esse momento
foi uma grande oportunidade de trabalharmos o
autoconhecimento e também de compreender
melhor o comportamento dos nossos colaboradores e
o0 nosso, como lideres, incentivando praticas voltadas

EMPREENDEDOR?

Diretores da CDL Jovem, Luis Henrique e
Julio César fizeram a abertura do evento

a salde emocional dentro das empresas”,
afirmou.

Ela também ressaltou a importancia da saude
mental nas organizacdes, especialmente diante da
vigéncia da Norma Regulamentadora n® 1 (NR-1), que
estabelece as diretrizes gerais de seguranca e saude
no trabalho no Brasil, determinando que as empresas
devem identificar, avaliar e controlar riscos
ocupacionais — incluindo os riscos psicossociais,
como estresse, sobrecarga e pressao no ambiente de
trabalho. A norma exige ainda a implementacao de
medidas preventivas para garantir um ambiente mais
seguro e saudavel para os colaboradores.

A vice-presidente da CDL-VR também
celebrou o resultado do encontro. “Ficamos muito
felizes com a adesao e o engajamento do publico. Foi
um evento de grande sucesso, com troca de
experiéncias e reflexdes importantes para o dia a dia
das empresas”, completou. P

Maio/Junho 26 | OLOJISTA| 11
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ESPACO CDL-VR/EVENTOS

Palestra faz parte de uma série de atividades
que serao promovidas ao longo do ano

“ iniciativa faz parte de uma série de acoes

promovidas pela CDL ao longo do ano, que incluem
capacitacdes e eventos voltados a integracdo da
classe empresarial e a conexao com a comunidade.
Um dos destaques recentes foi a corrida “Noite D'Elas
Run” realizada em 28 de marco, em celebracdo ao Més
Internacional da Mulher, que reuniu mais de 500
participantes e parceiros. Este ano, a CDL Volta
Redonda também deu inicio a um novo projeto, o
“Bom Dia, Associado”, realizado bimestralmente, com
o objetivo de promover network e conectar empresas.
A segunda edicdo, em maio, também foi um grande
sucesso.

O presidente da CDL Volta Redonda, Giovane
Freitas Ferreira, reforca que todos os eventos sido
divulgados no site oficial www.cdlvr.org.br e redes
sociais (@cdlvoltaredonda), mantendo empresarios e
a populacdo informados sobre as atividades

(1
) L

Diretores da CDL Jovem com a palestrante

programadas. “A entidade segue com as portas
abertas para apoiar o crescimento e a qualificacdo dos
negocios locais. O nosso calendario conta com uma
agenda mensal, trazendo diversos temas
apresentados por profissionais renomados, com foco
na capacitacido da classe lojista e de prestadores de
servicos em diferentes areas”, afirmou.

Para junho, no dia 21, ja estd tudo acertado
para mais uma “Feijoada Amigo Solidario”, neste ano,
em clima de Copa do Mundo, numa torcida solidaria
para fortalecer as instituicbes nao-governamentais
gue prestam servicos sociais em varios setores.

Para saber mais sobre os eventos, servicos e
parceiros da CDL-VR, é sé entrar em contato pelo
whatsapp (24) 99880-7007. Quem nio for associado
também pode entrar em contato e saber mais sobre as
vantagens de fazer parte dessa rede que vem
crescendo e se consolidando a cada dia. P
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NOTICIAS CDL-VR/ENCONTRO FCDL-RJ

Confira alguns momentos

da palestra sobre Gestao das Emocoes

OBRE DESENVOLVIMENTO HUMANO QUE
G SUSTENTA DECISOES ESTRATEGICAS

*Consultoria em Desenvolvimento Humono
e Organizacional PARA TODO O BRASIL

(L) (24)99868-0530

4| contato@vimeducorp.com.br

« Recrutamento estratégico de liderangas e posicoes-chave;
- Alinhamenteo entre perfil, cultura e estratégia;
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ESPECIAL/MATERIA DE CAPA

“Feijoada Amigo Solidario’ em clima de
Copa do Mundo, dia 21 de junho; ingressos
ja estao a venda, pela Guiché Web

12 edicdo da Feijoada “Amigo Solidario” ja
estd em clima de Copa do Mundo. Neste ano, o evento
vai ser realizado no dia 21/06, um domingo especial,
no Espaco de Festas da CDL-VR, na Rua Simao da
Cunha Gago, jogando junto com a Selecao Brasileira,
transformando esse momento numa grande torcida
solidaria, a partir do meio-dia. Como ja é tradicao,
aquele buffet caprichado, ao som de muita musica
boa, para curtir entre amigos.

Este ano, toda a arrecadacao sera destinada
ao Grupo de Apoio a Pessoas com Cancer, o GAPC,
instituicao situada no bairro Jardim Amalia I. Os
ingressos, que incluem a camisa mais a feijoada, além
de toda a estrutura para associado, custam R$ 129,00
e, para nao-associado, a R$ 149,00. Valores do
primeiro lote. A venda estad sendo feita pela Guiché
Web, com link na bio do Instagram da CDL Volta
Redonda. “Estamos muito felizes em poder realizar

mais essa edicao da Feijoada Amigo Solidario, que ja
se tornou uma tradicdo entre nossos associados e
para muitos que gostam de apoiar causas sociais.
Temos grandes parceiros e estamos com uma
programacado bem no clima verde-amarelo para entrar
no clima da Copa do Mundo, juntos com a Selecao
Brasileira. Entdo, quem ainda ndo comprou, ndo fique
no banco! Garanta ja o seuingresso e entre para o time
dos solidarios. Faltam poucos ingressos”, afirmou o
presidente da CDLJovem, Robert Wagner Souza. P

4 )
FEIJOADA AMIGO SOLIDARIO

Data: 21 de junho (domingo)
Horario: 12h as 18h
Local: Rua Simao da Cunha Gago,

19, Aterrado, Volta Redonda/RJ
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ESPECIAL/MATERIA DE CAPA

Muita musica para animar a 12° edicao
da "Feijoada Amigo Solidario” na CDL Volta Redonda

E ste ano, a 12° “Feijoada Amigo Solidario”,

promovida pela CDL Jovem de Volta Redonda, vai
contar com muita musica, como nas outras edicoes,
animando quem tirou o domingo para fazer o bem.
Representando o samba e o pagode entra em campo,
o grupo Dito & Feito. Abanda Mistureba sobe ao palco
também trazendo um repertério com muito pop e o
que esta no topo da playlist. E, nos intervalos, o DJ
Giuliano Lizandrelo vai animar a pista. O jornalista
Diego Gavazzi, apresentador e editor-chefe do RJ1,
daTVRio Sul,vai comandara apresentacio do evento.

Neste ano, em clima de Copa do Mundo, o
evento que ja é tradicional na cidade, pretende fazer
histoéria, convidando a todos para essa partida
solidaria, com muita festa, sem faltar, além da feijoada,
0s petiscos. S6 a bebida alcéolica vai ser vendida

.E.RGTII'O ‘ ;‘.ivo % royal

Y

REDR :{‘5 F|

separada, com chope da cervejaria Paranoide.

Como nas outras edicoes, a Feijoada Amigo
Solidario conta com patrocinio de diversas empresas e
profissionais que apoiam essa causa beneficente, com
o objetivo de ajudar sempre uma instituicido sem fins
lucrativos, que presta servico social em diversas areas.
Em 2026, o GACP (Grupo de Apoio a Pessoas com
Cancer) foi a escolhida para receber o valor liquido
arrecadado com o evento. P

4 N\
Conheca as atracoes:

Grupo Dito & Feito

Banda Mistureba

DJ Giuliano Lizandrelo

Diego Gavazzi, apresentador do RJ1, da

TV Rio Sul, vai ser o mestre de cerimdnias
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ESPACO CDL-VR/SERVICOS

Vantagens para realizar curso

‘Comércio Facil’ com parceria pela CDL-VR

Hegundo Rafael Lima, empreendedor e

professor universitario, responsavel pelo curso
“Comércio Facil”, o treinamento parte de uma
constatacdo comum a muitos lojistas: nem sempre o
problema est4 na falta de movimento, mas na perda de
vendas ao longo da rotina. De acordo com ele, clientes
que entram e saem sem comprar, atendimentos sem
padrao, falhas no caixa e abordagens mal conduzidas
podem comprometer o faturamento sem que isso
apareca de forma imediata. O curso foi desenvolvido
justamente para atacar esses pontos com orientacao
pratica e linguagem acessivel.

“A proposta do treinamento é organizar o que
deveria ser padrdao em qualquer loja, mas muitas vezes
ndo é. Sem teoria excessiva e sem promessas irreais, o
conteldo trabalha temas essenciais para o varejo,
como inicio de jornada mais organizado, atendimento
que nao afasta o cliente, protecao do caixa, vendas
orientadas para resolver problemas e construcdo de
confianga com ética e constancia”, explica.

Para Rafael, essa abordagem dialoga com
uma necessidade real do comércio local: transformar
conhecimento em atitude. Em vez de conteldos
longos e pouco aplicaveis, o curso foi desenhado para
que o participante consiga colocar em pratica as
orientacoes no mesmo dia. Isso é especialmente
importante para empresas que lidam com equipes
enxutas, alta rotatividade e pouco tempo disponivel
para treinamentos extensos.

“Um dos diferenciais do Comércio Facil esta
na conexdo direta com os desafios do balcdo. O curso
foi pensado para donos de loja, gestores e
colaboradores que precisam repetir instrucdes com

frequéncia, manter o padrdo da equipe e vender
melhor com o mesmo fluxo de clientes. A ideia é
oferecer um caminho simples para organizar a
operacao sem complicararotina”, acrescenta.

Destaques do Curso

Entre os pontos destacados pela plataforma,
estdo o atendimento sem improviso, a rotina clara, a
imagem profissional, a pontualidade como padrdo e a
venda com técnica simples. Esses elementos, embora
basicos, costumam ser decisivos para o desempenho
de uma loja. Quando bem trabalhados, ajudam a
reduzir retrabalho, evitar prejuizos e aumentar a

confianca do consumidor no estabelecimento.
A ideia do curso ndo estd em férmulas

magicas, mas em estrutura. E isso faz diferenca no
varejo, onde cada detalhe conta. Um atendimento
mais seguro, uma abordagem melhor construida e
uma equipe alinhada podem representar mais
conversio e maior percepcao de valor por parte do
cliente. I®

4 N
CURSO “COMERCIO FACIL

Valor do curso para associado:
e R$ 98,80 por R$ 69,77 no Pix ou em
até 10x de R$ 8,38 no cartio.

Acesse o site www.cursocomerciofacil.com.br
e faca seu cadastro.

Para mais informacdes sobre o cupom de
desconto, entre em contato através do
WhatsApp: (24) 99880-7007

ADEMICON

consorcio e investimento

Especialistas em planejamento patrimonial

VEICULOS

CONSULTORIA
ATENDIMENTO

Daphne Telles

® 2.99969-9899

Tebas Caetano

® 2. 98115-9470
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ESPACO CDL-VR/SERVICOS

Curso propoe vender com método
para alcancar mais resultados

Por Filipi Meireles

mo varejo, vender mais nao significa apenas

empurrar produtos. Significa entender o cliente, identificar
necessidades e conduzir a conversa de forma que a compra
aconteca com naturalidade.

Esse olhar é especialmente relevante em um
cenario em que o consumidor valoriza experiéncia,
confilanca e agilidade. Lojas que atendem com padrido e
mantém uma operacao organizada tendem a criar relagoes
mais duradouras com seus clientes. O treinamento,
portanto, atua nao so6 sobre a venda imediata, mas também
sobre aimagem da empresa e sua capacidade de fidelizacao.

A protecao do caixa também aparece como tema
central. Em muitos negdcios, pequenas falhas diarias se
acumulam e viram perdas significativas ao longo do més. Ao
incluir esse aspecto no contetido, o curso ajuda a mostrar
que resultado financeiro ndo depende apenas do volume de
vendas, mas também do controle dos processos internos.

“A chegada de uma iniciativa como essa reforca
uma tendéncia importante no associativismo empresarial:
oferecer solucdes que ajudem o associado a enfrentar os
desafios do mercado com mais preparo. Em um ambiente no

qual o cliente estd mais informado e mais exigente, a
qualificacdo da equipe passa a ser um diferencial
competitivo”, acrescenta Adriano Santos, diretor de
Produtos e Servicos.

O “Comércio Facil”, de acordo com ele, contribui
para esse movimento ao entregar um contetdo direto,
aplicavel e voltado a realidade do comércio. A simplicidade
do método &, ao mesmo tempo, sua forca e seu diferencial.
Quando o basico é bem executado, o resultado aparece na
organizacao, na experiéncia do cliente e no desempenho
dasvendas. JP

CURSO ,

Coiiercioricl X0

.COM.BR

9,7? :

Confi 'd OS NOVOS
associados da

CDL-VR!

ABRIL E MAIO

Estudio Casa

Super Cérebro

YouCan Sports

Lopes & Barbosa Advogados
Colégio Forca Maxima
Viralize-se Digital

Parrila 252

Eckoslife Tecnologia Verde

MCA | Treinamento em
desenvolvimento profissional e gerencial

Mannas Perfumaria

Central de Tintas
NCB Representagées de Cereais
Yabi Arquiteturas & Interiores

Associe-se também e tenha inimeros beneficios!
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NOTICIAS CDL-VR/ENCONTRO FCDL-RJ

Presidentes das CDL’s do estado

do Rio se reuniram em Volta Redonda para discutir fortalecimento do setor

“ CDL Volta Redonda recebeu no dia 20/05, a

visita do presidente da Federacdo das Camaras de
Dirigentes Lojistas do Estado do Rio de Janeiro (FCDL-
RJ), Fabiano Goncalves, num encontro que reuniu os
presidentes das CDL's do Sul Fluminense e do estado
do Rio de Janeiro. O encontro teve participacdo dos
vice-presidentes da CDL-VR, José Luiz Vidigal
Fagundes, o Zezinho; e Leonardo Costa de Almeida,
que representaram o presidente Giovane Freitas
Ferreira, reafirmando o compromisso da entidade com
adefesae o fortalecimento do setor lojista.

Durante a reuniao, foram debatidos temas
centrais para o comércio local, como o movimento
lojista na atual conjuntura econémica, casos de
sucesso que mostram estratégias eficazes de atracao
de associados e inovacdo no varejo, além dos
principais desafios do associativismo na regido. A
troca de experiéncias serviu para identificar solucoes
praticas e sinergias entre as CDLs, com foco em
capacitacido, cooperacdao e acbes conjuntas para
dinamizar o mercado.

Estiveram presentes presidentes e
representantes das CDL's de: Resende/ Itatiaia,

Melissa Mazzoni; Quatis/Porto Real, Willian do
Nascimento Vilela; Trés Rios, Roselito Ventura
Moraes; Barra do Pirai, Carlos Alberto Teixeira
Loureiro Junior; Barra Mansa, José Paulo Nogueira; e
Niterdi, Luiz Vieira.

A presidéncia e diretoria da CDL Volta
Redonda agradeceram a participacdo de todos e
destacaram a importancia desses encontros para
fortalecer a rede associativista e impulsionar o
desenvolvimento econdmico regional.

“E muito importante estarmos sempre
caminhando juntos, pensando solucdes, debatendo
situacbes que possam causar entraves no
crescimento econdmico, principalmente, levando em
consideracdao o perfil de cada cidade, suas
caracteristicas comerciais e seus desafios”, afirmou
Zezinho. “E, a nossa CDL Volta Redonda esta sempre
conectada a essa grande rede formada pela FCDL do
Rio, unindo as nossas entidades. Foi muito importante
essa reunido ser na nossa casa, porgue nos aproxima
ainda mais das outras CDL's”, complementou
Leonardo Almeida. 1P
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ESPACO CDL-VR/SERVICOS

Inteligéncia artificial:

A nova aliada da transformacao no varejo

Por Filipi Meireles

“inteligéncia artificial deixou de ser uma

tendéncia distante para se tornar uma ferramenta
concreta de competitividade no comércio. Em um
cenario em que o consumidor estd mais conectado,
mais exigente e com menos tempo para decidir,
empresas que conseguem usar dados, automacao e
personalizacdo ganham vantagem na disputa por
atencao, fidelizacdo e vendas. A transformacao digital,
nesse contexto, ja ndo se resume a estar presente nas
redes ou vender on-line: ela passa a envolver decisoes
mais inteligentes no atendimento, na gestdo e na
comunicacao como cliente.

E nesse ambiente de mudancas aceleradas
que a CDL Volta Redonda prepara uma nova solucao
para seus associados: uma plataforma de inteligéncia
artificial pensada especialmente para o varejo e os
servicos. A proposta é oferecer uma ferramenta
pratica, acessivel e adaptada a realidade dos
empreendedores locais, reunindo recursos para
automatizar tarefas, criar contelidos de marketing,
analisar vendas e sugerir acoes estratégicas para o dia
adiados negdcios.

Varejo em transformacao

A inteligéncia artificial vem alterando de
forma profunda a dindmica do varejo no Brasil e no
mundo. Hoje, j& é possivel observar o uso da

C3 consodrcios

Imoveis

Veiculos

Maquinas & Equipamentos
Reformas & Construgdo
Investimentos

Fale conosco (L) 24 98888-0022

(6) @c3consarcios

Imoéve

R$ 341,50*

CREDITO DE 100 MIL EM 180 MESES

tecnologia em processos que vao desde
recomendacdes personalizadas a automacdo de
jornadas de compra e atendimento digital mais agil. O
avanco dessas solucdes acompanha uma mudanca no
comportamento do consumidor, cada vez mais
habituado a interacdes rapidas, convenientes e
orientadas por dados.

No comércio, isso significa um movimento
claro: empresas que conseguem interpretar melhor o
comportamento do cliente e responder com mais
precisdo saem na frente. A IA contribui justamente
nesse ponto, transformando informacdes em
decisdes praticas. Em vez de depender apenas da
intuicdo, o lojista passa a contar com apoio
tecnolégico para entender tendéncias, organizar
estoques, planejar campanhas e ajustar sua operacao
com mais rapidez.

Para entidades representativas do setor,
acompanhar essa evolucao deixou de ser opcional.
Trata-se de uma necessidade estratégica para apoiar
empresarios diante de um mercado cada vez mais
competitivo. Ao levar inovacdo para a base
associativa, a CDL-VR reforca seu papel como agente
de desenvolvimento e aproxima o pequeno e o médio
comerciante de ferramentas antes restritas a grandes
empresas.

meia parcela
B PEfLT de

Veiculo 7 pres

R$ 290,00*

T
[] i ]
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ESPACO CDL-VR/SERVICOS

Nova plataforma digital
oferece ferramenta para o dia a dia

Por Filipi Meireles

u plataforma apresentada aos associados da

CDL Volta Redonda nasce com esse propdésito:
simplificar o uso da inteligéncia artificial no ambiente
empresarial. A solucao foi desenvolvida para atender
demandas reais do comércio, com interface simples,
linguagem acessivel e aplicacoes voltadas a rotina do
lojista. Entre os recursos, estdo diagndsticos
empresariais, geracao de conteldos visuais, pesquisas
de mercado, apoio a gestdo financeira e consultores
virtuais especializados em diferentes areas.

Segundo a apresentacdo da prépria
ferramenta, a ideia ndo é oferecer “mais uma IA”, mas
uma solucao pronta para uso, com respostas praticas
para gestdo, vendas, equipe e atendimento. A
proposta inclui diagndsticos e planos de acdo em
minutos, além de funcbées como DRE Facil,
Diagnéstico Empresarial, Diagnéstico NR-1,
Diagndstico Reforma Tributaria, Analise de Ponto
Comercial, Gerador de Cards e Pesquisa de Mercado.

A plataforma também foi pensada para
reduzir barreiras de uso. Em vez de exigir dominio
técnico, ela trabalha com linguagem natural,
permitindo que o associado faca perguntas como faria
com a propria equipe. Isso facilita a adocdo por
empresarios de diferentes perfis, inclusive aqueles

Tradicdo que se conecta a inovagao

(O (24) 98823-4389

€5 (24) 3345-4445

Rua Desembargador Cesar Salamonde, 376, bairro Aterrado, Volta Redonda/R)

CONTABILIDADE

REAL

Contabilidade com Credibilidade

que ainda ndo tém familiaridade com ferramentas
digitais mais avancadas. A acessibilidade é ampliada
por funcionar em celular e computador, o que permite
ao usudario consultar informacodes e executar tarefas

em qualquer lugar.

Para o comércio local, uma tecnologia desse
tipo pode representar ganho de tempo, organizacao e
eficiéncia. Automatizar tarefas repetitivas libera o
empreendedor e sua equipe para atividades mais
estratégicas, como relacionamento com clientes,
negociacao e acompanhamento de resultados. Além
disso, a possibilidade de gerar conteldos
personalizados para marketing ajuda a manter
presenca constante nas redes e a comunicar ofertas
com mais qualidade.

Outro ponto relevante é a analise de vendas
em tempo real, que permite identificar oportunidades
e corrigir rotas com mais rapidez. Em um mercado no
qual margens apertadas e mudancas de
comportamento impactam diretamente o
faturamento, decisdes baseadas em dados se tornam
um diferencial importante. A IA, nesse sentido, nao
substitui o olhar humano do empresario, mas amplia
sua capacidade de resposta.

20| O LOJISTA | Maio/Junho 26



" ESPACO CDL-VR/SERVICOS

Oferecer oportunidade mais tecnologia

a associados reforca papel da entidade no desenvolvimento das empresas

Por Filipi Meireles

“ o oferecer essa novidade, uma plataforma

voltada para Inteligéncia Artificial, aos associados, a
CDL Volta Redonda reafirma seu compromisso com a
modernizacdo do comércio local. Em um momento em
que a tecnologia redefine praticas de consumo,
producdo e relacionamento, acompanhar essas
transformacoes é fundamental para fortalecer as
empresas da cidade e da regido. A instituicao atua,
assim, como ponte entre inovacdo e realidade
empresarial, ajudando o lojista a acessar solucdes que
antes pareciam distantes.

A iniciativa também dialoga com um
movimento mais amplo do associativismo
empresarial, que busca entregar valor concreto ao
associado e criar condicdes para que o comércio local
seja mais competitivo. Nesse cenario, a inteligéncia
artificial aparece nao como uma tendéncia passageira,
mas como uma ferramenta de adaptacao e
crescimento. O desafio, agora, estd em transformar
tecnologia em resultado e conhecimento em pratica

Cuidare

cotidiana.

A CDL Volta Redonda, ao incorporar essa
solucdo ao seu portfélio de produtos e servicos,
sinaliza que inovacao e proximidade podem caminhar
juntas. Para o associado, isso representa acesso
facilitado a recursos de gestdo e marketing. Para o
comércio da cidade, significa mais uma oportunidade
de avancar com planejamento, eficiéncia e visao de
futuro.

A plataforma serd oferecida com valor
especial para os associados, reforcando a estratégia
da entidade de entregar solucbes uteis para o
cotidiano empresarial. Mais do que uma novidade
tecnolégica, a iniciativa marca uma mudanca de
cultura no relacionamento entre entidade e
associado. Ao disponibilizar uma ferramenta de 1A
com foco pratico, a CDL-VR ajuda seus empresarios a
dar um passo importante rumo a digitalizacdo
inteligente, sem perder de vista a realidade do
comércio local. I

estar presente
todos os dias

Onde cada paciente encontra
acolhimento, entrega e confianga.

) Cirurgia Robaotica
comda Vinci X

) Pronto socorro 24h

) Centro Médico
+25 especialidades

) Laboratorio 24h

Agende sua consulta:

(© (24) 99999-6461

R. Dr. Miguel Couto, ne 70 - Bairro
Jardim Amalia, Volta Redonda - RJ
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ECONOMIA/ESPORTES

Copa do Mundo movimenta comércio,
gastronomia e setor de eventos

uCopa do Mundo de 2026 ja esta

movimentando o comércio brasileiro e a expectativa
do setor é de crescimento nas vendas durante o
periodo da competicao. Em Volta Redonda, a CDL-VR
(Camara de Dirigentes Lojistas de Volta Redonda)
projeta um aumento de até 4% no volume de
negdécios, impulsionado principalmente pelo
envolvimento dos consumidores com os jogos da
Selecio Brasileira.

O maior campeonato de futebol do planeta
tradicionalmente aquece a economia e movimenta
segmentos ligados ao entretenimento, alimentacio e
produtos tematicos. A tendéncia é de aumento na
procura por camisas, bandeiras, acessorios, itens
personalizados e decoracdo nas cores verde e
amarela, especialmente, em lojas de artigos
esportivos e estabelecimentos especializados.

Além disso, bares, restaurantes,
supermercados e empresas voltadas para
confraternizagdes devem registrar maior fluxo de
consumidores nos dias de jogos do Brasil,
impulsionados pelas tradicionais reunides entre
amigos e familiares para assistir as partidas.

No cenario nacional, as projecoes também
sdo otimistas. Levantamentos do setor apontam
crescimento expressivo no consumo durante a
competicdo, principalmente nos segmentos de
alimentacéo e varejo. Estudos indicam que o fluxo em
supermercados e lojas de conveniéncia pode crescer
mais de 8% nas vésperas dos jogos da Selecao
Brasileira, enquanto o ticket médio das compras pode
ter aumento significativo devido as confraternizages
e eventos ligados a Copa.

O setor de bares e restaurantes também
aposta em um forte aquecimento da economia.

NOVIDADE
NA FISK

TURMAS DE
INGLES PARA
ADULTOS

RITMO

Entidades nacionais estimam crescimento de até 9%
no faturamento de alimentacdo fora do lar e
hospedagem em 2026, impulsionado pela Copa do
Mundo e pelo aumento das confraternizacoes
durante os jogos.

Para o presidente da CDL-VR, Giovane
Freitas Ferreira, o momento representa uma grande
oportunidade para os empresarios ampliarem vendas
e fortalecerem o relacionamento com os
consumidores.

“A Copa do Mundo cria um ambiente positivo
e emocionalmente forte para o consumidor. O
brasileiro gosta de participar, torcer, reunir amigos e
viver esse clima festivo. O comércio que se prepara e
entra nesse espirito consegue atrair mais clientes e

aumentar as vendas”, destaca.
A CDL orienta que os lojistas aproveitem o

periodo para investir em decoracdo tematica, vitrines
personalizadas, promocdes especiais e acdes
interativas nas redes sociais. Criar experiéncias
diferenciadas nas lojas fisicas também é uma
estratégia importante para aumentar o fluxo de
consumidores e fortalecer o engajamento com as
marcas.

Outra aposta sao as campanhas
promocionais ligadas aos resultados dos jogos,
descontos em dias de partidas e eventos especiais em
bares e restaurantes, que costumam atrair grande
publico durante a competicao.

A expectativa é que a Copa do Mundo
funcione como um importante estimulo para o
comércio local, fortalecendo diferentes segmentos da
economia e ajudando a impulsionar as vendas em um
periodo marcado pelo forte envolvimento emocional
dos brasileiros com o futebol. P

CONHEGA O SPEED FISK

AULAS DAS
18H AS 19H

MATERIAL
EXCLUSIVO
SPEED &

ESSENTIALS FLUENCIA

EM 18 MESES

Matriculas e informacoes:

(24) 98159-

/oltaredonda FISK  vouTaenonoa
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ESPACO CDL-VR/SERVICOS

Consulta Contabil e de Contratacao gratuitas para associados,
reforca capacitacao como estratégia de fortalecimento

Por Filipi Meireles

u CDL Volta Redonda intensifica seu papel de

parceira estratégica do comércio local ao ampliar a
oferta de consultas especializadas gratuitas aos
associados, reforcando a importancia da capacitacao
continua como alicerce para o crescimento das
empresas. Pensando nisso, a CDL-VR passa a oferecer
duas novas consultas gratuitas aos associados: a
Consulta Contabil e a Consulta de Contratacao,
informou o diretor de Produtos e Servicos, Adriano
Santos.

A Consulta Contabil sera conduzida por
Viviane Santos, contadora, empresaria e mentora de
empreendedores com mais de 30 anos de atuacdo na
area contabil e fundadora da BR Santos
Contabilidade, escritério reconhecido por apoiar
empresas e MEls na organizacdo financeira e nas
decisdes tributarias. Em atendimentos individuais,
Viviane orientard sobre fluxo de caixa, conciliacao
bancaria, enquadramento tributario e praticas
contabeis que permitem ao empreendedor reduzir
custos e se planejar para investimentos futuros. A
proposta é oferecer, em linguagem acessivel, solucoes
praticas para problemas cotidianos.

Viviane Santos

A Consulta de Contratacao ficara a cargo de
Verbénica Maranhao, da VLM Educacdo Corporativa,
profissional com atuacdo em lideranca e
desenvolvimento humano, mestre em Educacao pela
UFRRJ, docente universitaria e palestrante, com
reconhecimentos relevantes na area de recursos
humanos. No encontro, os associados poderao
receber orientacdes sobre processos seletivos
eficientes, boas praticas de integracdo (onboarding) e

Fotos: Arquivo CDL-VR

ferramentas para retencao e engajamento de equipes.
Essas orientacoes sao vitais: contratar bem e integrar
corretamente significa reduzir a taxa de rotatividade
de colaboradores de uma empresa, aumentar
produtividade e garantir que a equipe entregue uma
experiéncia consistente.

Verénica Maranhdo

As duas novas consultas somam-se a um
portfélio ja consolidado de atendimentos que a CDL-
VR oferece em parceria com especialistas renomados
da cidade. Entre os servicos disponiveis estdo a
Consulta de Marketing, com Davi Tedesco, da Agéncia
Foco Comunicacao, que ajuda lojistas a planejarem
campanhas, melhorarem presenca digital, otimizarem
redes sociais e criar acdes promocionais alinhadas ao
publicolocal.

Ja a Consulta Empresarial, com Lizandro
Zerbone, da Zerbone & Associados, orienta sobre
planejamento estratégico, gestdo financeira e
governanca. A Consulta de Merchandising, com Bruno
Chio, do Studio Bchio, atua na melhoria da exposicao
de produtos, ambientacao de loja e técnicas de visual
merchandising para aumentar a conversao no ponto
devenda.

Para marcar uma consulta, o associado deve
entrar em contato pelo WhatsApp (24) 99880-7007 e
agendar o atendimento desejado - marketing,
empresarial, merchandising, contabil ou de
contratacdo. “Essa integracdo de expertises faz da
entidade um verdadeiro hub de solucdes, onde cada
consulta complementa a outra e oferece caminhos
praticos para problemas reais do dia a dia do
comércio”, acrescentou Adriano.
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ESPACO CDL-VR/SERVICOS

Como aproveitar melhor consultas com especialistas,
oferecidas pela CDL-VR aos associados de graca

Por Filipi Meireles

s consultas empresariais oferecidas aos
associados, dentro de um programa de capacitacao,
propostas de acdes e treinamento estratégico,
personalizado, é particularmente relevante em um
cenario onde custos operacionais e mudancas de
comportamento do consumidor exigem respostas
ageis. Elas funcionam também como uma forma de
avaliar a “saude da empresa”, indicando um
diagnéstico e dando um caminho para encontrar
solucdes, de acordo com cada caso.

Os consultores sugerem pequenos ajustes,
que podem fazer muita diferenca no dia a dia das
empresas, como reorganizar o fluxo de caixa, revisar o
regime tributdrio ou repensar a disposicdo de
produtos na vitrine - podem gerar impacto imediato
nas vendas e na margem de lucro. Por isso, a CDL-VR
orienta que o associado chegue a consulta com
perguntas especificas e documentos béasicos
(extratos, balancetes, descricdo de cargos, anuncios
ou fotos da vitrine) para que o atendimento seja
objetivo e aproveitavel.

Segundo o diretor de capacitacio, Joao Vitor
Gomes Spacek, além dos beneficios praticos, as
consultas contribuem para a profissionalizacdo do
comércio e para a construcdo de uma cultura de
aprendizado continuo entre os associados. “Ao tornar
consultores e especialistas acessiveis, a CDL-VR
possibilita que empreendedores encontrem

Condigdes especiais
para associados CDL

orientacao qualificada sem comprometer o
orcamento. Essa politica de democratizacdo do
conhecimento é compativel com as acdes formativas
desenvolvidas pela entidade, que incluem cursos,
palestras e encontros de networking voltados ao
fortalecimento do ecossistema local”, acrescentou.

Com essa estrutura ampliada de consultas, a
CDL Volta Redonda reafirma sua missao de ser uma
referéncia de apoio ao comércio da cidade,
oferecendo alternativas concretas para enfrentar
desafios cotidianos e crescer com mais seguranca. A
combinacao de conhecimento técnico, foco pratico e
facilidade de acesso torna as consultas uma
ferramenta estratégica para quem quer
profissionalizar o negdécio e ampliar resultados.

“Ao transformar conhecimento em servico
pratico, a instituicdo facilita o acesso a orientacoes
técnicas que, muitas vezes, as pequenas empresas e
negdcios com poucos funcionarios nao teriam
disponivel, ajudando proprietarios e gestores a
tomarem decisbes mais seguras e embasadas em
conhecimento especializados. Essa aproximacao
entre associado e empresario reduz riscos
operacionais, melhora a eficiéncia e potencializa
oportunidades de crescimento, refletindo
diretamente na qualidade do atendimento ao cliente e
na competitividade do comércio local”, afirmou. P
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NOTICIAS CDL-VR/PALESTRAS

‘Reforma Tributaria na Pratica),

com Marco Flores, foi destaque em maio

upalestra de maio “Reforma Tributaria na

Pratica”, com o consultor Marcos Flores, foi destaque
no calendario de eventos promovidos pela CDL Volta
Redonda. O encontro, realizado por meio da CDL
Jovem, em parceria com a Cativo Comercial e
Logistica e a 2D Consultores, aconteceu no dia 21 de
maio, para cerca de cem pessoas. Com duracao de
uma hora e meia, o evento também proporcionou um
ambiente para troca de experiéncias e networking
entre empresarios daregiao.

Durante a palestra, foram abordados os
principais pontos da reforma tributaria, seus impactos
no dia a dia das empresas e os caminhos para
adaptacdao ao novo modelo, sempre com foco em
traduzir a legislacdo em decisdes praticas. Os
participantes puderam ainda tirar duvidas. O evento
foi aberto pelo diretor financeiro da CDL-VR, José

VIDRACARIA VOLTA REDONDA
AMARAL PEIXOTO
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Carlos do Nascimento; e pelo diretor de Projetos da
CDLJovem, Luis Henrique Sao Thiago do Nascimento.

Segundo eles, a iniciativa reforca o
compromisso da CDL em levar conteudo relevante e
de alto nivel ao empresariado local, contribuindo para
o desenvolvimento e fortalecimento do ambiente de
negdécios no Sul Fluminense.

“Nao s6 contadores ou advogados
tributaristas precisam entender as mudancas, mas o
empresario também para conseguir construir
dindmicas e solugcdes que evitem situacdes que
possam impactar de forma negativa nos negocios”,
disse José Carlos. “Essa palestra é, justamente, para
dar um direcionamento nesse novo caminho
tributario cada vez mais complexo no pais”,
acrescentou Luis Henrique.
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Confira alguns momentos

da palestra sobre Reforma Tributaria

Fotos: Boop Fotografia/lIsabelle Prado
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COMERCIO & SERVICO/VAREJO

Estudio Casa 216 se destaca no segmento de moda sustentavel
e economia circular e se consolidou como breché ha 16 anos

ﬂ undado em agosto de 2010, o Estudio Casa

216, localizado no bairro Monte Castelo, pela
empresaria Amanda Mendes Canoza Caldeira, se
consolidou nesse segmento como referéncia navenda
de artigos seminovos. Formada em Administracao, ela
conta como teve o insight de empreender nessa area.
Conheca um pouco mais sobre a trajetéria dessa
empreendedora, associada da CDL-VR. Nascida em
Volta Redonda, ela foi a primeira da familia a investir
no comércio.

O LOJISTA: O que a fez se tornar uma
empreendedora?

Amanda Canoza Caldeira: Comecei minha
vida profissional trabalhando no comércio,
especificamente em uma grande rede varejista de
roupas, por 11 anos. Nesse tempo, acabei sendo
transferida para outra cidade, onde atuei por quatro
anos. A vontade de voltar para a minha cidade, Volta
Redonda, comecou a bater forte, porém nao tinha
vaga para o meu cargo na loja daqui. Foi quando me vi
obrigada a me desligar da empresa e voltar sem algo
em vista e comecei a pesquisar o que fazer e avontade
de abrir um negécio que fosse meu estava ali, sempre
presente.

O LOIJISTA: Conte um pouco sobre sua
trajetoria como empreendedor. Como comecou a sua
historia no comércio?

Amanda: Como trabalhei a minha vida inteira
em shopping e sempre fui apaixonada por roupas,

Estudio Casa 216 vende roupas masculinas e femininas seminovas e atuais

Fotos: Arquivo pessoal

Amanda Mendes Canoza Caldeira, proprietdria do Estudio Casa 216

tinha um acervo bem diversificado e amplo, mas me vi
sem saber o que fazer com tantas pecas, entdo, pensei
em colocar em um brechd para vender. E foi ai que
comecei a procurar na cidade brechds, mas nao
encontrei nenhum que eu pensasse: nossa que bacana
deixarei minhas roupas aqui. Isso, em 2010, quando o
nome Brechdé nao era tdo conhecido e falado e
tinhamos pouquissimos na cidade.

O LOJISTA: Fale um pouco sobre como
surgiu asuaempresa?

Amanda: Meu marido, na época, sugeriu que
eu abrisse um brechd, do jeito que eu imaginava, com
aminha cara. E aquela ideia ficou por dias martelando
na minha cabeca. Recebi um convite para expor
minhas roupas em um saldo de beleza e ndo pensei
duas vezes e antes mesmo que eu imaginasse surgiu o
meu primeiro espaco de vendas. Montei minha
primeira arara de roupas a venda, que depois viraram
duas, trés e quatro e um mezanino inteiro, com muitas
fornecedoras e clientes aparecendo. E dali para frente
nao parei mais e logo montei minha primeira loja.

O LOJISTA: Fale um pouco mais sobre seu
segmento, produtos ou servicos.

Amanda: O breché faz parte do setor de
Moda Sustentavel e Economia Circular. Atuo nesse
segmento com foco em brechd, promovendo o
consumo consciente por meio da reutilizacdo de
pecas. Trabalho com a curadoria e venda de roupas
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. COMERCIO & SERVICO/VAREJO

Estudio Casa 216: Empresaria destaca
importancia de ser associada a CDL-VR

Estudio Casa 216 vende roupas masculinas e femininas seminovas e atuais ‘ " "'
i ?

femininas e masculinas, seminovas e em
excelente estado, com variedade de estilos e precos
acessiveis. Além disso, oferecemos o servico de
consignacao, conectando fornecedores que desejam
vender suas pecas a clientes que buscam qualidade,
estilo e economia. Transformamos roupa parada em
fonte de renda.

O LOJISTA: Qual o diferencial da sua
empresa?

Amanda: Nosso diferencial é ir além do
conceito tradicional de breché. Oferecemos uma
curadoria de pecas que acompanha tendéncias, com
padrao de qualidade elevado e organizacao de loja
comparavel a uma de varejo convencional. Também
proporcionamos uma experiéncia completa: o cliente
encontra estilo, preco justo e rotatividade constante
de novidades, com novidades todos os dias, enquanto
nossos fornecedores tém a oportunidade de gerar
renda através da consignacdo. E moda inteligente,
acessivel e sustentavel. Tenho fornecedores e clientes
que estdo comigo desde o inicio e nunca largaram
minha mao, caminham junto e transformam o trabalho
em algo prazeroso e divertido. Trabalhar com vendas é
minha paixao, me encontro na minha loja! Acho que o
grande diferencial da minha empresa é o amor que
tenho por ela, é a constancia e a disciplina que aplico
todos os dias!

O LOJISTA: Quais os servicos da CDL sua
empresa utiliza?

Amanda: Sempre que posso vou aos
eventos, palestras organizados pela CDL, além de
fazer o meu certificado digital também.

O LOJISTA: Por que vocé acha importante
serassociado CDL-VR?

Amanda: Acredito que ser associada a
Camara de Dirigentes Lojistas de Volta Redonda é
fundamental para o fortalecimento do comércio local.
A CDL conecta empresarios, cria oportunidades de
crescimento e promove acdes que incentivam o
desenvolvimento econémico da cidade. Além disso,
estar associada permite acesso a informacoes,
networking e iniciativas que contribuem diretamente
para o meu crescimento e do meu negbcio, me
permitindo evoluir como empresaria. 1P

4 \
Saiba Mais:

Estidio Casa 216
Endereco: Rua Maurilio Gomes da Silveira,
216, Monte Castelo, Volta Redonda/RJ

WhatsApp Comercial: (024) 99965-6888
Instagram:@estudiocasa.216
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« CDLJOVEM/CAMPANHA DLI

Dia Livre de Impostos mobiliza populacao e reforca
debate sobre carga tributaria em Volta Redonda

u A 20? edicdo do Dia Livre de Impostos (DLI)

mobilizou dezenas de consumidores em Volta
Redonda na manha do dia 28/05 e transformou uma
simples acdo promocional em um importante
movimento de conscientizacdo sobre o peso da carga
tributaria no Brasil. Realizada pela CDL Jovem, em
parceria com o Posto AP Metaltrgicos, no bairro Sao
Geraldo, a iniciativa chamou a atencao da populacao
ao vender gasolina sem a incidéncia de impostos,
evidenciando, na pratica, o impacto dos tributos no
bolso do consumidor.

Com o desconto equivalente a carga
tributaria sobre o combustivel — cerca de 39% do
valor final — o litro da gasolina comum foi
comercializado a R$ 4,27. Cem senhas foram
distribuidas e os primeiros consumidores chegaram
ao local ainda durante a madrugada. As 3h da manh3 ja
havia fila formada para participar da acao, que teve
inicio as 7h, com limite de 20 litros por veiculo.

Apesar do consumidor pagar o valor
reduzido, todos os impostos foram devidamente
recolhidos pela empresa participante, reforcando o
carater educativo da campanha. O objetivo do DLI é

justamente mostrar a populacdo o quanto os tributos

impactam diretamente nos precos dos produtos e
servicos consumidos diariamente.

O presidente da CDL Jovem de Volta
Redonda e coordenador estadual da campanha,
Robert Wagner Souza, destacou que a grande adesao
popular demonstra o interesse da sociedade em
discutirarealidade tributaria brasileira.

“Mais do que vender combustivel mais
barato, o Dia Livre de Impostos tem o papel de
provocar reflexdo. Muitas pessoas ficaram
impressionadas ao perceber, na pratica, o quanto
pagam de impostos em um produto essencial do dia a
dia. Conseguimos transformar essa experiéncia em
um momento de didlogo e conscientizacdo sobre os
impactos da carga tributaria na vida das pessoas, nas
empresas e no desenvolvimento econémico do pais’,
afirmou.

A acdo também contou com a presenca do
“Impostossauro”, simbolo nacional da campanha,
utilizado para representar o peso excessivo dos
impostos no Brasil. O personagem chamou a atencao
de motoristas e pedestres, reforcando de forma lidica
amensagem da campanha.
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CDLJOVEM/CAMPANHADLI

Brasileiros trabalham 153 dias so para pagar impostos,
reduzindo poder de compra e freando empreendedorismo

n e acordo com a CDLJovem de Volta Redonda,

além de conscientizar a populacido, o movimento “Dia
Livre de Impostos”, o DLI, também destaca o quanto
seria benéfico se a Reforma Tributaria, com reducao
de impostos, poderia fortalecer o comércio local e
incentivar o empreendedorismo, mostrando como a
alta tributacdo impacta diretamente a
competitividade das empresas e o poder de compra
dapopulacio.

Segundo levantamento nacional do
movimento, os brasileiros trabalham, em média, 153
dias por ano apenas para pagar impostos, taxas e
contribuicdes. O dado reforca o debate defendido
pelo DLI em diversas cidades do pais: a necessidade
de um sistema tributario mais equilibrado,
transparente e menos oneroso para consumidores e

empreendedores.
“O Dia Livre de Impostos cumpre um papel

fundamental ao aproximar a sociedade desse debate.
Quando o consumidor percebe, na pratica, a diferenca
causada pelos tributos, ele passa a compreender
melhor como a carga tributaria influencia a economia,
0 consumo e até a geracdo de empregos”, reforcou a

organizacio. P
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